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并连续五年入选新一代“青岛金花”培育企业，

已连续两年入选中国最具价值品牌榜。

根植于上合示范区，少海汇搭建开放的全

球资源平台，为成员企业提供创业孵化、产业

融合、供应链共享等服务。依托少海汇平台赋

能，少海汇成员企业订单生产所需的五金配

件、智能化系统等很多来源于少海汇成员企

业。通过产业链上下游紧密协作，少海汇打通

研发设计生产制造等家居全链路流程，协同提

质增效，进一步缩减了少海汇产业生态运营

成本。

目前，少海汇核心成员企业共有 66 家，布

局装饰、定制、家具、节能、新材料 5 大细分赛

道。已累计孵化 1 家全球独角兽企业、2 家中

国隐形独角兽企业、2 家瞪羚企业、19 家规上

企业、12 家高新技术企业、17 家专精特新企

业，集群链接 2100 余家用户体验交互中心，截

止 2024 年底，少海汇核心年产值 180 亿。

作为国家级科技企业孵化器、青岛市标杆

孵化器，少海汇通过搭建开放的资源融通创新

平台，整合科创、信息、服务等合作资源，推动

成员企业产业链供应链及应用场景开放互动，

“通过互联网平台，我们对产业链上下游进一

步整合，上游可提供材料、配件，下游则为各企

业拓宽销售渠道，对于成员企业来说，既降低

了生产成本，也提高了市场竞争力。同时发挥

海骊、有屋智能这类核心企业强大的入口作

用，拓宽市场渠道，与成员企业分工协作，产业

集聚效益稳步提升。”少海汇相关负责人说。

少海汇深耕于智慧住居、新材料领域，处

于技术创新前沿，其所拥有的技术包含物联网、

人工智能、BIM 技术、装配式等。依托少海汇创

客+科技孵化器这一创新平台，诸如海骊、有屋

等企业不断在产品研发、技术创新、智能制造改

造等方面转型升级，走在行业前端。除此之外，

在海外市场领域，少海汇伊拉克坦基能源项目

以厨电一体化创新解决方案为切入点，突破国

际市场战略布局，在国际市场上稳步前行，为消

费者带来更为便捷、高效的家居体验。放眼海

外市场，少海汇聚焦东南亚、中东非、澳新、俄日

韩等区域，已成功斩获越南生态园区项目，为全

球业务拓展注入了强大动力。

下一步，少海汇将聚焦智慧住居、新材料赛

道，进一步发挥高能级创业孵化园区引领示范

作用，孵化创新能力强、市场占有率高、质量效

益优的“排头兵”企业，为构建全链条孵化服务

生态助力。

少海汇汇聚智能家居发展动力，引领行业创新变革，
开启智能生活新时代———

向新而行 以智致远
上合示范区绿色低碳
科创园开始内部装修

（上承第一版）助力构建完善的生态环保

产业生态链。

“在整个建设过程中，我们始终秉持

绿色施工理念，大量采用环保材料与节能

设备，减少施工过程中的能源消耗与环境

污染，这也与项目建成后打造绿色低碳示

范工程的目标相契合。”李君说。

作为山东省重点建设项目，上合示范

区绿色低碳科创园项目将建设“四个中

心、一个实验室”五大主体，建成后将开展

创新性、基础性的重大环境保护研究，致

力于为国家经济社会发展和环境决策提

供战略性、前瞻性的科技支撑，促进“一带

一路”各国之间的交流、沟通，大力推进环

保产业发展，进一步提升青岛在国内外绿

色发展领域的影响力。

未来，将形成以中国环境科学研究院

为龙头的绿色低碳产业集群，助推环保产

业发展与产能升级，构建环保产业聚合

高地。
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活动现场，各品牌展位前人群络绎

不绝，无论是追求科技感十足的电动

车，还是钟情于经典豪华车型的爱好

者，都能在现场找到心仪的爱车。各大

车企为了吸引顾客，推出了限时一口

价、购车礼包、置换补贴等多种优惠政

策。特价车、特供车更是让人目不暇

接，“买到即赚到”的口号在现场此起

彼伏。

据了解，本届车展有 40 余个主流品

牌的近 100 款车型参加，涵盖了主流的豪

华车型、合资车型，以及自主品牌车型和

造车新势力，纯电车、插电混动、增程车

型、油电混动、传统燃油车，可以说“一应

俱全”。作为青岛胶州开春最大规模的汽

车展展会，本次活动的举办为胶州汽车消

费市场注入了新活力。

各大车企推出的一口价让利促销活

动，再加上国家以旧换新政策的持续发

力，地方政府汽车消费补贴的不断加码，

多重利好叠加，实实在在降低了消费者

的购车成本，对整个春季车市起到了良

好的拉动效果。

2025 胶州春季车展举行

专注实体经济做大做强
“做实体经济，要实实在在、心无旁骛

地做一个主业，这是本分。”2019 年 3 月，

习近平总书记参加福建代表团审议时说过

的这句话，让徐启航至今记忆犹新，也成了

他创业路上始终坚守的座右铭。

2019 年，徐启航凭借自己的努力和拼

搏，开起了第一家胶州少海板桥羊汤店。

然而由于开业初期客源不稳定，羊汤

店的生意不尽人意。加上还有债务没有还

清，徐启航压力重重。

但重重困难并没有把他压垮。“没有退

路，就有出路。”徐启航时刻用这句话告诫和

激励自己。“在遇到问题时，多向内检讨，想

想自己还能做什么、还能为客户提供什么。”

为了在更快时间内还清债务，徐启航凌

晨三点去市场买菜、凌晨 5 点前回到店里准

备食材，一直营业到下午 2 点半。累了，就

拿一把躺椅在两个桌子之间眯一会，四点半

之后接着营业，一直营业到晚上九点钟……

少海板桥羊汤店也因此成为了胶州第一家

营业到晚上的羊汤店。

功夫不负有心人，在徐启航的用心经

营下，羊汤店的生意渐渐有了起色。

紧接着，他在 2020 年开了第二家板桥

羊汤店、2021 年开了第三家、2023 年开了

第四家。

如今，徐启航在胶州有了 4 家连锁羊

肉汤店。管理上，徐启航格外注重食品安

全与品质把控。每家门店投入超 15 万元

用于厨房设备及卫生水平的提升，打造让

消费者放心的“4D 厨房”。此外，还设立品

质监管巡查员，不定期抽查各门店的卫生

及服务，确保每一碗羊汤都达到高标准要

求，都能让顾客感到舒心对味。

“做生意就要站在顾客角度去考虑，真

正做到问心无愧。”徐启航说道。

热心投入公益事业

从为患癌夫妇筹集十几万爱心善款，到为遭遇车祸的农妇卖掉 30 亩韭菜，从连续 10 次义务献血，到经常在集市上
“包圆”老年人的蔬菜……作为羊汤店老板，他认为这都是举手之劳、力所能及的事———

徐启航：胶州羊汤店老板的公益坚守

从小的成长经历促成了徐启航热心公

益的品质。“我父母都是乐于助人的人，可

能是受他们影响，我从小就喜欢帮助别人。

年轻的时候经常去献血，后来自己开饭店，

经济上有能力了之后，感觉可以做的事更

多了。”徐启航说。

徐启航热心公益的善举渗透在日常点

滴里。虽然自家店有蔬菜种植基地，但是

他还是喜欢常去菜市场逛逛，有几次看到

大集上有老人在寒冬售卖自种的蔬菜，他

便将剩下的蔬菜全部“包圆”。“我父母都是

农民，通过种地、卖菜拉扯我们三个孩子长

大，很不容易，看到菜市场卖菜的老人，我

就想到了我的父母，便想尽自己力所能及

的力量帮他们一把。”徐启航说，自己还买

了一批爱心头盔，送给骑电瓶车来卖菜的

老人。

2024 年 11 月 24 日早晨，刚起床的徐

启航接到了一个陌生来电。电话那头，一

位名叫韩吉霞的女士讲述了自己的艰难遭

遇，她和丈夫双双患癌，且夫妻两人种的大

白菜到了收获季还没有销路，两人绝望至

极。听完后，徐启航深受触动，在核实了韩

吉霞的情况后，他决定伸出援手。

“我目前有 4 家连锁羊肉汤店，每个月

都会从利润里拿出一笔钱用作爱心资金，

如果店里的员工或家属有困难了，我们就

把这笔钱捐给他。”徐启航告诉记者，这笔

钱本来是内部专款专用的，但是听说了韩

吉霞夫妇的遭遇后，自己召集店长开了一

个会，大家一致同意将这笔钱捐给韩吉霞。

随后，在征得韩吉霞同意后，徐启航将

韩吉霞夫妇的情况发在了自己的抖音账号

上，很快这条视频就获得了上万网友的关

注。爱心基金、网友捐款、乡邻援助、街道

帮扶……各方爱心如潮水般汇聚而来。短

短几天，就为韩吉霞夫妇筹得了共十几万

元的善款。得知夫妻两人种的大白菜到了

收获季还没有销路时，徐启航主动拉到自

家店门口帮着售卖，很快两亩白菜便销售

一空。

像这样的事例，在徐启航的公益之路

上并不鲜见。在外人眼里，徐启航是“热心

公益的慈善家”，他却不以为然。“都是举手

之劳、力所能及的事。”这是徐启航对“公

益”的认识，在他看来，他所做的事情再正

常不过，只是在自己的能力范围内，尽一份

心、出一份力罢了。

“我相信像我一样的人还有很多，每一

个参与帮助的人都是好样的！其实公益就

在我们身边，每个人都能成为别人的一束

光。”徐启航说。

家住三里河街道的徐启航是个地地道

道的胶州人。毕业后，他先去北京等大城

市学习和实践，于 2003 年进入青岛知名

酒店成为了一名厨师。

经过近三年的打拼，徐启航做到了厨

师长的位置。2009 年，由于工作表现出

色，徐启航被派往迪拜工作。

“当时在迪拜工作，特别忙，但为后来

自己开店积攒了经验。”早起晚睡，每天连

续工作十七八个小时，高强度、高标准的工

作练就了徐启航坚韧不拔的意志和精益求

精的职业素养。

回国后，正值电商蓬勃兴起的 20 1 0

年，电商行业的飞速发展带来了海量的物

流需求，敏锐捕捉到这一商机的徐启航与

另一位合伙人一拍即合，开起了一家快递

公司。就在业务渐入佳境时，一场大火让

公司损失惨重。屋漏偏逢连夜雨，此时，徐

启航又遭遇家庭变故的沉重打击。面对突

如其来的人生低谷，徐启航没有选择一蹶

不振，而是毅然决定重整旗鼓，回归最熟悉

的老本行——— 餐饮行业。

一波三折的创业之路
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徐启航看望

癌症患者

徐启航帮助

销售韭菜


